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内容简介：

《销售就是玩转朋友圈》中强调，销售人员不仅仅只是推销产品，而是应该把客户关系放在第

一位。

作者通过讲故事的方式，向读者提供了一套循序渐进的体系，为销售人员提供了打动客户、向客户销售产品的8个销售软技巧，例如寻找目标客户、划分朋友圈、打造属于自己的人脉圈等等。利用这些技巧，销售人员不仅可以维护和拓展与现有客户之间的业务，还能轻松打造自己的人脉圈，获得源源不断的商机。

 

销售就是玩转朋友圈(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)：

下载电子书

网友评价：

	只看最后就行
	阿斯达请问阿斯达
	好书，纸质也好。
	很有趣的书
	书的质量怎么样？这个肯定不用说了，质量还是很不错的
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	可以以本书为蓝本进行销售人员培训，告诉他们理论是如何起作用的，并把与所有的原则都融入企业文化中。
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	好书给好评
	职场读物，值得阅读，很不错的，可以看看
	一直在找一本理论性不那么强但是又很实用的销售类图书，终于找到了，书非常满意，会好好看看的。
	没看，买来送人的
	喜欢叙事性方式，在看故事中就学到了
	单看封面，有助于帮助构筑良好的人际关系。
	书中讲述了一个个现实中的例子，仿佛身临其境，值得细细品读,值得一读。
	收获很多，不错的书！
	在销售过程中，一定要巩固客户的信任，提升产品导入转换率、重视细节工作，创建体验驱动的销售流程，将作者的观念内化并实施，我相信我可以做得更好。
	认清自己是何种的关系型人格，是为了帮助你只与自己想打交道的人谈业务，并按照自己的方式处理事情。
	销售就是跟客户建立关系的过程，有了这个人脉，不论生活还是工作，都是很有帮助的。
	可以看看，还不错的一本书！
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