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内容简介：

     为什么有些人魅力非凡，但有些人却总是被忽略？为什么你会用一个品牌的产品持续很多年？为什么你会做那些明知不应该却很刺激的事情？

    不管身处何种关系之中，我们总是在表达自己，希望我们能被听到，被关注。迷恋正是这样的一种积极力量，它使你的信息可以被听到和传播，为你制造忠诚而又持久的吸引力。作者以超越营销的眼光看待整个世界，她深入心理学、历史案例、行为学和社会学、神经学和人类进化学的*研究前沿，揭示我们为什么对某些东西神魂颠倒、迷恋不已。如果学会驾驭“迷恋”这种可以影响人类行为的本能的力量，你就能从人群之中脱颖而出。你可以获得更好的关系、更多的崇拜、更深的信任。 

      读完本书，你就会更加清晰地懂得如何吸引满屋子质疑你的客户，使你的话语更加令人难忘，你的观点更具说服力，你的员工更加忠诚，你的工作业绩节节攀升。而你，我的朋友，则可使用同样的原则来吸引和迷住你周围的人，让你的爱人对你的爱与日俱增。你会拥有让任何东西使人着迷的魔力，包括你自己。
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网友评价：

	这本书还不错，虽然大部分是生意经，但是也可以看。
	可以与影响力一比了，心理学要发展就要切合实际才行。
	书很好，已经看了一遍儿了，还在看第二遍，有很多东西值得学习，打造个人魅力，或者品牌魅力需要学习
	在看，很有说服力，很不错，看这本书不应该只在营销上，还可以延伸到身边的事和物中，拓展开来.
	我一直认为许多谈论品牌的人都是半懂不懂的胡诌，其实我们都是凡人，本身有着动物性，能够把人分析透就能找到开启品牌的钥匙，所以研究品牌不如研究人。这本书分析七个引发迷恋的触发器。
	需要到实践工作中去具体应用，过程很复杂啊，但是如果用好了的话，会收到不错的效果。
	一本书，作者从一个全新的角度为我们解构了流行的形成，是产品经理以及营销人员必读的经典书籍之一，推荐购买，对如何在亲密关系中保持长久的吸引力也非常有启发
	一本出自自恋狂的书？！印刷品质和纸质都挺不错的，可惜作者的文笔无法让我“迷恋”。
	这本书适合有点水平人看，如果没有水平，看不懂啥意思。对概念的理解模棱两可，浮在文字上，不能充分理解文字背后灵动的思想。你觉得很普通，觉得这些观点已经都接触过，没啥新鲜感，可能是认知分裂的原因，你和作者的想的都不在一个频道上。就像一个小孩看言情小说，能读下去，字也都认识。但他读不出那个味道，因为没有经历过，或者没有这个意识。如果一个有类似感情经历的人看，体味就全然不同了。
	很经典的一本书，译成12种语言，真心推荐。里面的很多点完全是可以用在日常生活里，就是需要消化吸收。很多时候容易发生，及时知道道理也还是一样犯错的悲剧。
	品牌的推广模式，记住七个关键词汇，以及之间的关系，绝对可以胜任很多的策划
	收到书后马上通读一遍，和影响力一书有相通之处，能够能消费者心理有更深一处的影响。
	这本书正在看，很有说服力，很不错，看这本书不应该只在营销上，还可以延伸到身边的事和物中，拓展开来。
	很有意思，有句话对我特别有指导性影响，能对人生产生影响就是很棒的书
	努力努力研读中，但总觉得语言中的趣味性大大不足。
	非常好的一本书！特别喜欢这种研究人的心理与行为的书！
	迷恋，嗯，这个和嗯爆破点理论引爆点，里面都是我喜欢的你这很新颖，很值得大家一看，你任很新颖，很值得大家一看，嗯，真的很棒
	“很好看的一本。确实适合各种各样的人来看。用大众可以接受的语言来阐述各种各样的现象，读完觉得非常受启发，原来是””迷恋””驱使着人们有了那些行为”
	如果不是成书时间太晚，我都怀疑乔布斯是否在很早以前，就通读此书，知晓其中奥秘。我确认被迷恋了，书中写法蛮迷人。
	笑：83%的快乐、9%的厌恶、6%的恐惧和2%的愤怒;
	对于我一个做市场的人来说，这本书给我的最大收获是在日益激烈的市场竞争中，品牌形象如何立于不败之地，此书从一个独有的角度–迷恋，做了阐释
	书外观很漂亮 质量很好  内容大概是关于销售的 说白了 是如何增加自己商品是神秘性 吸引性 增加销量的  也让我们知道如何让自己使人迷恋  感觉是有点深度 需要慢慢消化和理解实践
	刚刚入手一本好书！ 100%想读，但只有20%的人读得懂，3%的人会按照书中所写去实践……最后，只有1%会感到有效果，这1%中的0。01‰人会获得巨大成功。失望么？但《迷恋》一书，该读还得读！
	口气读完的，内容很有意思、有趣!本书涉及广告，心理，人际交往，社会学等很多领域! 讲的是找到引发潮流的那个产生迷恋的秘密，从而加以利用或控制，来实现四两拨千斤之效! 讲解很独到，论据很生动，很容易理解，思路很紧密，句词很到位，让人读起来不会让人感觉多余!
	一本。确实适合各种各样的人来看。用大众可以接受的语言来阐述各种各样的现象，读完觉得非常受启发，原来是“迷恋”驱使着人们有了那些行为
	就我个人而然，是刚刚入行做运营的新手，主要也是品牌运营策划，这本书提出了7个触发器，对目前的工作相对具有指导意义。看了前面各位大神的评论，有褒有贬。但是出于新手的运营，觉得这本书还是难能可贵的好书。特别是此书的前半部分，让我在文案策划，这方面更加注意到了细节。
	品牌=被人认可，超级大牌=宗教信仰一般的认可，就像乔布斯和他的苹果，都已经超越竞争对手，超越时代，成为了神一样的存在，乔老爷用他的个人魅力和产品魅力将他的用户转化成信徒，任何对品牌不敬的言论都会遭到信徒的反弹，迷恋，说的一点儿都没错，谁能把品牌做成这样，谁就是神，本书引经据典，深入挖掘市场和用户，精准的讲明了品牌的建设
	这本书是给同事买的，她说挺好看，内容很吸引人
	不止从市场营销学，也从历史学、心理学等其他学科全面分析了消费者对品牌迷恋的原因，以及如何让品牌和自己成为一个被迷恋和期待的对象。 推荐。
	作者写的是那种解析现象背后的本质的观点，对我很有启发意义。很庆幸我收藏了一本。
	还没有开始看，但是很期待，最近买的书在一本一本的仔细读！
	“很多时候，迷恋的形成，和常识有很大差距。书中曾举例，美国政府开展DARE计划，花费几十亿美元，在全美80%的学校展开对毒品的零容忍政策，想尽一切办法对孩子教育，远离毒品。结果呢？居然答案是：不但没效果，反而孩子们更想去尝试毒品了……失败的原因很简单，这种教育，令毒品显得更酷了，无意中触发了人类潜意识中””罪恶””触发器，加速形成””迷恋””！”
	1。愉悦最大化是发生在得到心仪东西的时候，而不是真正享受它的时候。于是结论是：作为一种触发器，欲望比满足的实现更有力量。 2。七个触发器： （1)激情：是对感官愉悦的热望 （2）神秘感：是以未解之谜为诱饵 （3）界限：用消极的后果制造威胁 （4）声望：通过成就的代号赢得尊重 （5）权力：命令和控制他人 （6）创新（罪恶）：用禁果诱惑我们，让我们违反常规 （7）信任：以确定性和可靠性抚慰我们的心。。
	“这是一本能开拓心智的一本书，我们生活中的许多””迷恋””某种东西的时刻，看似偶然但却有着许多可挖掘的东西。 本书特别阐述了产生迷恋的7个法则，讲的例子特别有意思，读完觉得记忆犹新”
	这本书从题目到技巧本身就是在支撑作者的论点…
	当我们喜欢一件东西 一个人 对某一种事物产生兴趣的时候 我们关注的是什么 这本书将给我们一一解答 吸引力的产生和保持其实是个技术活
	迷恋是一种毒药。虽然是指导品牌建设的一本书，但用在塑造个人形象方面也挺好使的。对迷恋的分析也很到位。
	这半年算下来能够手不释卷到通宵达旦的小书只有三本：乌合之众，平台战略还有这本迷恋。作者整理了三大浅显易懂的流行法则，并引用充分有趣的案例旁证，形成了集营销学、社科学、心理学等等于一身的才华横溢的作品。
	非常好的一本书，作者从一个全新的角度为我们解构了流行的形成，是产品经理以及营销人员必读的经典书籍之一，推荐购买，对如何在亲密关系中保持长久的吸引力也非常有启发
	迷恋往往带来不必要的麻烦，追逐迷恋，麻烦也在追逐你
	抓重点的读罢，能重新发现此书的价值是穿插其中的案例，有些竟类似于故事，将以上触发器理论与事实现象结合起来，还是能够惊奇地觉得，真是那么一回事。所以，有必要再读一遍。未来能够将事情的发生用以上理论加以解释，并且能够创造性地应用。
	看到了这本书的介绍，于是迫不及待地买了一本。读完之后，哇，迷恋，我真的被你迷恋住了
	这是一本能让你的生活彻底改变的一本书，你的人生会因为这本书发生巨大的改变，它对你的人际关系，心理健康，事业成功都有着不可磨灭的影响。读了《迷恋》，它将会为你各种的真相，翻开它吧，让它改变你的生活！
	“所有与迷恋有关的故事，都是人们处在类””催眠””状态下发生的。在这种情况下，你听不进去别人的劝，只会傻傻的做你所迷恋的事情。”
	“迷恋，是影响决策的最有力量的方法。它比营销、广告或其他形式的交流更具说服力。从你选择的品牌，到你记住的歌曲，从你的结婚对象，到你所雇佣的员工，你看似对一切””尽在掌握””，实际却被””迷恋””的7个触发器操纵着：创新、激情、权力、声望、神秘感、界限感和信任。”
	在社交中总会觉得自己不合群，找找自己的问题
	很不错的书，看了将近一半了，现在才来评论。赞赞赞！
	有意思，长见识，就是猛地发现商家搞营销就是利用心理技巧把消费者玩弄于鼓掌之间。绝对值得一读。
	这本书正在看，很有说服力，很不错，看这本书不应该只在营销上，还可以延伸到身边的事和物中，拓展开来。在明白怎么去制造迷恋的同时还能明白我们为什么会被某些东西迷住
	吸引力光谱层次：逃避、不感兴趣、保持中立、轻微的亲和、感兴趣、投入、沉浸、全神贯注、偏执、强迫;
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