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内容简介：

	  本书是西奥迪尼的社会心理学经典作品，在书中，作者从专业角度为读者阐释了顺从他人行为背后的六大基本原则：互惠、承诺和一致、社会认同、喜好、权威和稀缺，为我们解释了为什么有些人极具说服力，而我们总是容易上当受骗。本书对于商业人士以及广大普通读者有深远的意义，教你学会对顺从业人士说“不”，帮助你成为一个真正对他人有影响力的人。

影响力(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)：

下载电子书

网友评价：

每次阅读均有新的收获，其对成功心理学的精辟总结，令每位阅读者都受益匪浅。

我家亲爱的推荐的，挺不错的…书看起来也很精致！不错，很满意…

之前在电子书稍稍预览过，感觉内容不错，所以就买了实体书，是学习的好伙伴。

内容经典，装帧精美，英文原版之前读过了，中文版买来作收藏.

这本书意在揭示现实生活中人与人之间的一些交际原理，更准确地说应该是一些心理学机制。每一个原理作者都有生动的案例来佐证，尤其是营销方面的案例。而实际上了解了原理的内涵之后，我们自己也非常容易地能联想到生活中的案例，并且承认这些原理的客观存在

这本书是很好的一本书，通过结合许多案例来诠释一些理论，能帮助读者很好的记住这些心理学知识！

《影响力(经典版)》就一直是最为畅销的图书。由于它的影响，劝说得以成为一门科学。无论你是普通人还是为某一产品或事业观点游说的人，这都是一本最基本的书，是你理解人们心理的基石。

非常好看也实用的一本书。观点獨特，让人一看就能记忆犹新。很好的一本书，作者的观点能把人完全的带到书里，而且还能看清很多。

跟这个书原版封面很像的山寨挺多的，，休息区分

全篇的思想总结下来就是：人是社会型动物，从最早起的人类社会开始，种种社会型特征帮助人类存活，并逐步固化为人类的习惯和思想行为方式，找到这其中的模式，你就可以影响他人或者识别出他人的手段

长能力!怎么增强自己的影响力，如何看穿不怀好意的人的骗术，看后豁然开朗。

这一年买了好多书，每天能静静的坐在书海里，听听音乐，读上片刻～开头挺吸引人，坚持读下去吧

每次在当当网购买的书，对内容都是比较满意，但就是到货的产品质量多少会影响心情，希望当当网能够在挑拣环节在下下功夫。

最近看了一下这本书，让我感到生活中很多事情都可以找到答案和规律，这本书让我深刻体会到了书中自有黄金屋。^_^^_^

影响他人的原理：一致，权威，互惠，喜好，社会认同，稀缺，书中将这六个原理作了剖析，用理论用实例，解答生活中的困惑

妹版不一样

好！好！很好！值得一看，
（为啥一定这个评论要凑满字数呢）

正在看，光前面就觉得真是有道理，人总是觉得自己多么高贵，但是，有些时候，和机械式反映的动物没什么区别

1 网络节点＝意见领袖，2 要改变他人之前先考虑：这值得么，这能做到么？ 3 关键性行为必须简单明确 4 故事比说教有用，因为说故事的时候人们能感同身受，而忘了去反驳或是质疑 5 一个人的网络数量远比他的智商重要，要利用社会资本 6 微小的奖励能导致巨大的改变 7 要奖励关键性行为而不是结果 7 让人们容易做正确的事，比如要瘦身的人把健身器材移到身边，把甜食放远

称得上经典的作品，自然有其理由，无惧时间的考验，让反驳者没有找到理由来推反。从简单的例子中领悟出人为什么会做出这样的行为习惯，小事中悟出大道理，极力推荐！

这书分析得不错，商场，社会均如此，从众心理影响了大部份人。

我承认买了这么久还没有读，真的是书非借而不能读也么？呵呵！

这本书在学校看过，感觉真的不错，自己又买了一本，再继续看

听喜马拉雅，有一课要求买的作为训练用的。还没时间开始看。硬皮精装，比较厚

包装不错 但内部纸张感觉没有达到珍藏版的纸张，希望有待提高吧

互惠、承诺和一致、社会认同、喜欢、权威、稀缺这几大因素深刻地影响了人类在各种活动中的行为，人们既要会利用它们又要避免落入这些陷阱。

早就想买的一本书，包装很仔细，一直在当当买书，加油，继续阅读。最便宜的增加知识的方式啦

这次买了五本书，老公在家收的说都蛮好的，只带了一本育儿百科给我确实不错，好厚好厚的一本，月子期间有事做了！以后慢慢看

研读中……说的这书中东西需要灵活举一反三……还在读第二遍中

非常好的一本书，外观特好，纸张也特好，一定认真的看一遍。

这也是一本老书，再版好多次了，换了出版社，内容一致，满意

很快、很及时，好好学习传播之道，早日做出10W 作品。

湛庐文化出的影响力逻辑严密，内容充实，印刷精美，是市面上难得的好书。英文原标题The psychology of persuasion，从标题上就可一窥书的大致内容，这本书对提升个人人际关系有帮助。五星好评。

只想说，要是早看了这本书，好多事情都会影刃而解

很不错的一本书

帮朋友买的，等他读完我来读一下，内容不错，不易理解需要慢慢体会

珍藏版果然没选错，封面的设计和质感完全符合设计师的审美；
书的核心点从作者的亲身经历和故事进行描述，让人更容易理解

杜子建先生说这本书改变了他一生，希望自己认真阅读后也可以起到很好的效果。

一直想买这本书！西奥迪尼讲得浅显易懂，很值得细细品读

书中引用大量社会研究实验来佐证结论，让人震撼，有意思而让人反思。市场营销宝典！

很好，值得一看，内容不错，质量也挺好的，不错。很喜欢，可有些看不懂，我太笨了！！！

在当当买了无数的书，质量一直值得信赖，购买了一阵个系列的图书，真的是学到了很多东西，非常值得推荐一读。

内容很喜欢，实战性很强。还没有看完，好书值得慢慢品读。

因为买的是精装版，感觉精装版的质量还是很好的。书的内容就不多赘述了，这本书实在太有名了。。但有时候太过有名会不会在实际阅读起来，会又点感觉益处并没有那么大又或者有点小失望呢。。。

对社会心理学一些原理的细化研究，对实际生活很有指导意义。建议都去看看。

非常喜欢这本书，晚上睡前必须看一看才能睡的踏实

书看着还不错，但是自己在买的时候，非常不小心的多买了一本，让我现在非常尴尬

其实官场小说蛮不错的,可以了解很多东西,公从号”官场小说榜”有15万小说看.孍勚

想问为什么送的电子书点进去根本没有是为什么！

很不错的一本书，听过有书领读，一下就被吸引了

一开始以为说的是如何通过交际手段施展影响力，结果发现是从社会心理学的角度来阐释的，还举了不少竞选，销售方面的例子，通俗易懂，引人入胜

万万没想到它是硬皮精装啊，也没有很厚，我是网上看了电子书回来想买一本收藏的，但真心不喜欢硬皮，尤其是送来压坏了好几个角。内容不多赘述了，每一条收获都很大，自己其实是个认死理的人，某些时候不大容易被说服，但有些时候有很摇摆不定，这本书基本都能找到对应的原因，醍醐灌顶都感觉。但是有个疑问，心理学家做实验的时候怎么验证科学性啊，毕竟不是数据说话的实验

第二天收到了~之前看过几页，特感兴趣，所以网上正好有活动就买了~很好，目前正在看~

这本书写的太好了，我读了两遍，喜欢的朋友可以加我，我分享给你

好评，昨天晚上10点多买的，次日中午就到啦，真给力，很满意的一次购物，以后买书就只认当当啦

真的很不错，适合自己增长知识，以前看过一份简介，真的很适合营销

一如既往地喜欢当当，选择当当，不知道在当当买了多少书，从没有失望过！

还没有认真看，是给自己买的，在读书会里听了好多遍，感觉非常不错，马上就下手买一本。

                                            

                

                
                  
				

					点击下载

	

                                             喜欢(0)
                                                            
                        
分享到：微博微信微信扫一扫分享

TwitterFacebook生成分享图片



                         标签影响力azw3 影响力epub 影响力mobi 影响力pdf 影响力txt 影响力下载 影响力在线阅读
                    

                

                

            

                                                
	相关推荐
		

	

	
			
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	

	


                        
        

            

	
    
     
    					最近更新
			
					疯了！桂宝.14，电影卷(白金卷)(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					爱你是最好的时光Ⅱ(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					科学民主与规范高效的统一-民主集中制的决策与执行体制(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					中国道教史(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					鲁迅杂文集(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					7天搞定托福高频核心词(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					做距离孩子最近的妈妈-陪孩子一起上小学(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					做自己的心理调节师(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					书写的疗愈力量(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					诚实的信号(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									


		

	
	
	


随机推荐
	中国好采购2(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)2020-05-16
	私募合规(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)2020-07-05
	富养女孩的100个细节(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)2020-02-08
	如果云知道(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)2020-04-14



	
	
	


    

  

    
      
        Copyright © 2018 夏书吧 网站地图 友情链接：老夏网创      

  




  
      
      
          
          微信公众号

      

  
  
      
  



    
    
        还没账号？马上注册>>

        登录


        
            
            
        

        
            
            
        

        
            记住我的登录
            忘记密码
        

        
            
            
        

        


        
		
	

    
      如果您尚未注册，请选择以下方式登录

       Q Q 登 录  微 博 登 录

    

    

    

    
    
        已有账号？快去登录>>

        注册

    
        
            
            
        

        
            
            
        

        
            
            
        

        
            
            
        

        
            
            发送验证码
        

        
        	
            
        

        


         
    

    

    

    















