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内容简介：

本书从8个角度展现了保险销售人员在工作中可能会遇到的111个销售情景，针对每个情景，分别提供了保险销售人员需要掌握的沟通技巧与方法，将情景对话与技巧说明相结合，是保险销售人员提升沟通能力的实务工具书。　　本书适合保险销售人员、保险客户(营业)主任、培训师使用，也可作为沟通培训的教材，还可作为保险公司的内训教材。

保险销售人员超级口才训练——保险销售人员与客户的111次沟通实例(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)：
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网友评价：

刚刚收到这本书 我就简单地翻阅了 从目录可以看书很有条理性 是保险营销的基本流程 适合刚刚从事保险行业的的新人 也适合讲师 培训师作为教材使用 仔细用心的的去参悟是对自己很有帮助的 还有就是书的质量很好 不是盗版 这一点我很喜欢 也是我一直在当当网购书的原因 以上只是我个人观点仅供大家参考 因为一千个人的眼中有一千个哈姆雷特

此书编写和公司培训时的内容大同小异 真是一本不可多得的好书


平时做培训时听老师的话感触很多 但却不能做到一字不差的记录 这本书却能让我重新温习 真的很好

无论是什么销售工作，都是挖掘客户心底需求，帮助他认识到他确实有这个需求，有时候只是他们还没有发现。这本书里的案例多样，真的不错，不过我想最重要的还是理论与实践的结合吧

保险销售人员超级口才训练——保险销售人员与客户的111次沟通.

当当不是送货上门吗？要是货到付款肯定会上门吧，付款了就不上门了。。。

很好，孩子喜欢！一直在当当买书，每次都非常快，质量也好！

新手保险销售人员往往会把自己摆在很不利的位置，这本书针对性很强，给出了很多实例和应对办法，内容贴近生活，涵盖面广泛，是一本不可多得的好书，可作为工具书使用。

看着很好  今天下午看了一两页  说的很清晰 会仔细看的！

买了这本书，感觉很不错。很多经典的案例可以拿到实际销售中用。是保险销售人员从菜鸟到老鹰的一本秘籍。让你进入成长快车道。非常值得阅读。

适合保险同行看的一本书，真的要学会很不容易，大家都加油！

这个是帮同学买的，不知道内容如何 可能对他们真的有用吧 但愿如此 看了一下 感觉还可以 不知道实战怎么样

虽然有些地方还是不太符合当前寿险营销，但总体来讲对寿险销售人员挺有帮助的一本书

真心不错！  对于想做好保险的营销员来说，很值得好好借鉴。

真的很不错，尤其对于入门的新业务员来说很有帮助

保险从业人员的福音，希望能借助此书提高寿险之路。

这本值得一看，送货也及时，快递员态度也很好，但我还要买几本给朋友分享，不知为什么虹口区不送了呢？希望尽快再让我买几本

宝贝已经收到了，，第一次在当当网买拍东东的，很不错，我一定会好好看。好好学习。

周末花了2天全部看完了,理论结合实践,并且案例都是贴近实际展业的问题,看完后收获很多

还没看呢

啊

怎么有一本书我买了两本

失误啊

郁闷

能退不？

感觉还可以，正在看，要是配真人照片讲解就好了


感觉还可以，正在看，要是配真人照片讲解就好了


感觉还可以，正在看，要是配真人照片讲解就好了



挺实用的一本书，虽然做保险三四年了但是没真正的用心过！努力！

给婶婶买的书，我不知道好不好，反正她说很不错，值得学习。书是她公司推荐的书目，相信是有含金量的。买了一批书，估计得看有一段时间了。

超级快啊？可能知道我爱看书！晚上定的第二天就到了！

有很多实例，可以帮助到保险新人们，可以对着亲戚练习

这本书，话术模板都很有针对性，值得我们去学习，及应用

这本书里所提到的案例都是我们在做保险是经常遇到的，书中会分析我们经常犯的错去，并提出比较好的解决方案，我觉得它对我在于客户沟通时的指导作用是挺强的，做保险的同仁们可以看看，多多参考。

有很多很好的实战经验，是一本不错的书，正是我所需要的！赞！

刚进保险两眼迷茫?买几本书吧，有专业知识还要技巧去说的，不会错，这本就值得你购入了。

内容非常浅显易懂，还不错，可以利用零碎时间看，对于从业人员可以有所借鉴

对保险销售人员来说很适用。里面讲的话术很有借鉴价值。对保险销售的人值得购买。

作为一个部门领导，理论和技术都是不能少的，感谢本书给了我学习的机会，非常棒的一本书。

此书强烈推荐给保险销售新人及遇到瓶颈之人，毫无保留的真实案例非常值得我们学习和借鉴，新颖巧妙的办法定能为广大保险从业人员助一臂之力！

我是保险销售人员，这本书对我展业帮助很大，很好，很实用，有这方面需求的可以买

书还没看，不过书的质量还可以，应该是本不错的书

这本书挺适合刚进入保险行业的新人，书到了之后我每天晚上都会看上十几页，真的挺好的！

书还是可以，不过到的时候有些烂了，有可能是运送过程中弄的。希望看完了对工作有帮助

  粗略看了一下，对于想做保险的人来说，应该是非常有用的。

书很快收到了，还没有详细看，整体上感觉不错，内容很充实

大致翻了一下内容，对于刚从事保险销售的菜鸟来说，感觉很实用，纸质也不错

适合寿险销售人员的书，有没有适合非寿险销售人员的书呢？

买回家就迫不及待的阅读了，很实用！对于刚刚进入保险行业的从业者来说是一本不错的教材

是一本不错的书,很适合新的保险从业人员学习并运用.

买了送人的，他说书上说了蛮多在生活中碰到的例子~

这种东西压根就不应该出书，实际运用的东西得亲身经历后才知道，毕竟时代不一样了，为人处世的方式也不一样了，只能说这本书就看看，心理有个准备，至于实践方面，实在没什么特别的感觉！

实用性很强，尤其对于保险新人很有帮助，可以增强代理人的从业信心!值得一读！

本书看后，实用性强，尤其是保险生活化，通过浅显的生活化语言，是客户瞬间明白保险的重要性，无论从方法上。语言的技巧上，都给人耳目一新的感受

适合保险从业人员一读的好书，特别是刚从业的人员

实例真实、客观，书里提出的保险营销观点也是很实用。爱人很喜欢。从事这一行的人可以考虑学习一下并学以致用。

书非常不错，自己很喜欢，希望对自己的销售有帮助！

比较实用，给保险营销员培训的时候用得上。但是国内关于保险营销的教材还是偏重销售技巧，而在专业技能方面欠缺。

我是新人这本书写的好好，好多案例都说的很详细，值得拥有，好有用

销售中可运用的战术也是变幻无常，但“心理战术”却是隐藏在所有战术背后的最根本力量。

对于做保修的人，挺实用的~刚开始的时候我经常看

这书太实用了，跟我们培训班课程一致。书的纸质也好，每晚都看一下，帮助很多。祝自己成为高手 哈哈

一段时间了才来平均～对于刚刚踏入保险行业的我来说？是一本很不错的书籍，让我走的更稳健，更顺畅！

提高保险销售人员在保险销售中的一个技巧，很实用，推荐！
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