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内容简介：

既然产品已经出炉，定价、包装、推广等已有着落，营销便已结束——而事实上，正是在这一时间点，当产品开始面对一个个不同的客户并寻求成交时，销售才刚开始，差异化的考验也才刚到来。同质化竞争已成为毋庸置疑的现实，结果往往陷入价格战。然而产品可以没有差别，人却不可能是一样的。一样的产品不同的人在卖，结局完全不同。做深度营销就是要凸显人的作用，让从业者因为自身的优秀而在红海中看到蓝海。让人成为*的“卖点”，*有效的途径是销售人员成为客户采购过程中不可或缺的顾问、帮手，能够有效诊断客户的问题或需求，提供专业建议、产品方案或服务支持等，致力于客户经营成功。这也是销售的*境界，即成为客户的“采购”，*限度提高他们的投资效益，构建商业伙伴关系。解决方案式销售的精髓也在于此。在一个做解决方案的人眼里，客户的需求绝不止于所购买的产品或服务，而在于他们*关注和想搞定的“三类人”：自己的客户（与市场机会有关）自己的对手（与竞争资源有关）自己的企业（与运营效率有关）销售就是在上述三个领域帮助客户发现已有或潜在的问题或需求，提供解决方案，如此才能帮客户挣钱或省钱。深度营销在这里得到了*直观的印证。本书的目的在于找出成功销售的行为共性，并凝练为一张可复制的解决方案式销售路径导图。
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网友评价：

	非常值得一看
	很好实用，通俗易懂
	好的大哥经济法学感觉
	等我看我的(?_?)
	好评，书不错，当当的包装也很好。
	现实工作中，我们的营销行为很多，但是真正准确的营销行动很少！本书为我们从单一产品的推销，到为目标客户提供系统解决方案;呈现了一种不一样的营销行动解决的方案指南
	很独特的一本书
	第一次在当当网买书，那质量比某东的好多了，就是包装太简易了容易造成破损。书双十一买的还没来得及看，日后再追评，继续关注支持当当！
	very good！
	买了好几本书，平时还要上班，没来得及看，看了之后再来补充
	看完本书，觉得在客户营销的所有阶段，个人感觉核心的要点就是要始终牢记一个原则-利他选择，销售人员的价值就是为客户创造价值，给客户带来利益，只有通过成就客户，最终才能成就自己。
	对销售工作有一定的帮助
	经典书 极力推荐 内容好 质量高
	值得一读哦。
	好书值得一读，启发思维，业务必读书目。
	企业管理图书室
	此书内容贴近实战，可操控性强，对于任何创业者都可以从中吸取到一些不错的精华
	很不错呢，赞一个
	书真的不错，实用性强，最主要有自己独特的见解。
	这本书不错
	书刚拿到手，大致浏览了一下内容，还算不错。等读完再作评价。
有一点让人生气：发票你能不能别和订单一起订啊？要订也订在拐角，我是要用的，结果还给我扯了个洞。希望改进。
	读书节优惠很划算。期待阅读
	书的质量非常好，当当自营物流也快
	书很棒，适合开始做营销的新人。
	很有帮助，希望都可以看一下
	比较适合自己的励志的书，读起来很有感觉。
	好 价格便宜
	包装很好，还没来得及看，看完再评。
	写的非常好，我比较喜欢的书
	很不错的书，因为比较喜欢老师
	挺好的 简单通俗
	一本不错的书，推荐给你，你根据情况作出选择，开卷有益。
	发货速度很快，书也是正版，囤的书够读一段时间了
	物流飞速，超级满意
	销售人，值得阅读！
	不错，内容还是比较接地气
	很好很不错
	非常值得一读
	还没开始看，装帧精美。
	公司销售培训用书，就是错过了6.18的购买时间，一本书贵了7元。
	的确很不错
	搭配销售方案，学习思路
	有很多案例，挺不错
	不错，好好学学
	有些销售内容还是很有用的，需要静静品品
	第一次在当当买书，挺不错的一次购物，很喜欢
	不错的一本书，很喜欢
	还没开始看
	可操作性强
	王鉴老师很实战


                                            

                

                
                  
				

					点击下载

	

                                             喜欢(0)
                                                            
                        
分享到：微博微信微信扫一扫分享

TwitterFacebook生成分享图片



                         标签深度营销pdf 深度营销txt 深度营销下载 深度营销在线阅读
                    

                

                

            

                                                
	相关推荐
		

	

	
			
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	

	


                        
        

            

	
    
     
    					最近更新
			
					疯了！桂宝.14，电影卷(白金卷)(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					爱你是最好的时光Ⅱ(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					科学民主与规范高效的统一-民主集中制的决策与执行体制(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					中国道教史(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					鲁迅杂文集(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					7天搞定托福高频核心词(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					做距离孩子最近的妈妈-陪孩子一起上小学(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					做自己的心理调节师(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					书写的疗愈力量(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									
	
					诚实的信号(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)
									


		

	
	
	


随机推荐
	迦陵说词讲稿(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)2020-04-18
	Java实战-第2版(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)2020-03-16
	超级Q版人物技法宝典(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)2020-04-28
	社会公正与制度创新(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)2020-05-22



	
	
	


    

  

    
      
        Copyright © 2018 夏书吧 网站地图 友情链接：老夏网创      

  




  
      
      
          
          微信公众号

      

  
  
      
  



    
    
        还没账号？马上注册>>

        登录


        
            
            
        

        
            
            
        

        
            记住我的登录
            忘记密码
        

        
            
            
        

        


        
		
	

    
      如果您尚未注册，请选择以下方式登录

       Q Q 登 录  微 博 登 录

    

    

    

    
    
        已有账号？快去登录>>

        注册

    
        
            
            
        

        
            
            
        

        
            
            
        

        
            
            
        

        
            
            发送验证码
        

        
        	
            
        

        


         
    

    

    

    















