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内容简介：

绍《首席产品官》共2册，旨在为产品新人成长为产品行家，产品白领成长为产品金领，后成长为首席产品官（CPO）提供产品认知、能力体系、成长方法三个维度的全方位指导。作者在互联网领域从业近20年，是中国早期的互联网产品经理，曾是周鸿祎旗下“3721”的产品经理，担任CPO和CEO多年。作者将自己多年来的产品经验体系化，锤炼出了“产品人的能力杠铃模型”（简称“杠铃模型”），简洁、直观、兼容性好、实用性强，能有效指导产品经理快速入门和进化，以及终身成长。本书的目标读者是产品新人，它将通过“产品新人的能力杠铃模型”指导产品新人高层次入门，快速从新人到行家。对于入门新人而言，重要的是领路人！一样的起点，不一样的领路人，后的结果可能天壤之别。绝大多数产品新人的入门都停留在较低的层次上，他们更关心知识量和浅表能力，结果就是能力弱、发展慢、机会少、薪酬低，将来多是个普通的白领产品经理。相比之下，高层次入门的新人则会重点关注产品认知、产品能力体系、能力成长方法，他们能力强、发展快、机会多、薪酬高，可以更快成为白领产品经理，将来很有可能成为金领产品经理。产品人分为四个层次——产品新人、白领产品经理、金领产品经理、超级产品经理，四个层次的产品人各有对应的杠铃模型，并且可以很好地衔接。产品新人的能力杠铃模型如图所示，新人杠铃模型包含8个核心能力项，这也是本书的核心内容，占据全书大半篇幅。其中版本规划的内容非常丰富、非常实用，所以安排了三章的篇幅。其他能力项各安排了一章的篇幅。在8个能力项之后，还安排了一章补充技术知识，后安排了一章实战综合案例。已有众多产品新人在杠铃模型指导下快速入门，成长为能独挡一面的产品行家。

首席产品官1(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)：
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网友评价：

	刚做产品的小白一位表示看得懂，看得有趣。能看到很多以前不知道，完全没想过的东西。 看介绍作者很牛，产品新人的能力杠铃模型很赞！ 图多，比纯文字好理解。
	确实比较适合新人，好些产品规划的方案可以直接用到产品中。有一章讲从idea开始，整理需求、做规划、最后发布原型的实例，有规划功能模块的思维导图、界面流程图、界面详情图。
	好书，做产品的或者只是对产品有兴趣都会有较大收货。很系统、层次高，直接指导产品实战。有一张讲实战综合案例，特别好。里面的图、举的例子，好理解看得进去。
	内容还可以
	非常专业实用的一本书，对于我一个刚接触产品的新人来说，读后受益匪浅！产品管理是一个实战性非常强的工作，不能转化为能力的知识几乎没有意义.看完书后给我很多启发，，希望我自己能将知识转化为能力！也希望作者能出更多的好书来帮助我们这些职场新人。
	如果只推荐一本书给产品新人，那就是这本了。作者是首席产品官——最高级别的产品职位，给新人写的书，水平确实不一般。书中的第16章是综合实战案例，非常赞。用一个案例让新手从一个想法做出产品原型。我甚至建议读者拿到书可以先看16章，体验肯定很特别。1-3年的产品，想做产品的在校生，想转行做产品的，很推荐看。
	好书！好到必须写评论来推荐 首先，内容饱满，又好读。刚拿到书，一看页码350页，担心读不下去。但从前言开始就穿插了大量原创示意图，读起来很轻松。 第二，这本书层次很高，难怪叫首席产品官。第一篇讲的产品认知，收获很大，基本没在其他产品书中看到过。核心内容是能力杠铃模型，用一张图把产品新人最重要的能力项穿来起啦.最后一张讲产品人怎么提升能力，分别对应届生、转岗的、在职的给出了指导，很实用。 书中前言里说本书读者有四类：0-3年产品新人、野生产品人、准备入行或者说转行做产品的人、对产品感兴趣的人。对比了一下，我好像就是其中的野生——干了几年，基本工作能做，但不系统，总感觉不知怎么提升。
	作为一位从事互联网产品工作超过5年的产品人，与本书真是相见恨晚！5年要看到这本书应该要少走一半弯路。本书亮点之一在于理论与实践的结合，几乎每个要点都有相应案例甚至实操，可以说是为新人量身打造！好期待第二册！
	对工作帮助很多
	可以的！！！！！
	作为一个产品新人，这是我看过的几本产品书中最好的，也就给这本书写了评论。 这本书不仅教知识，还教方法和思路，收获大。 前言讲到产品新人学习提升的四个问题，看得我冷汗直流，这不说的就是我嘛？！ 新人的能力杠铃模型把新人要具备的8个能力讲到很清楚。局的例子挺好，真没想最常见的注册登陆模块居然有这么多讲究！！看来以前做的是假产品。 如果你和我一样是产品新人，我真是要大力推荐这本书。
	书的体系挺好，层层推进，好理解。 书开头点出了产品新人的常见问题，然后给出解决方案——新人要对产品认知、能力体系、成长方法进行全面提高。后面的内容就是按这个分成了三大篇来讲。看完了放下书，整本书的体系在脑海中还很清晰。
	非常专业实用，应该是资深专业人士多年心血所凝，尤其对于产品新人，具有极强的项目实战指导意义。杰出的产品官，必有相当强的系统思维，逻辑思维能力，本书丰富的实务操作场景及独家方法分享，确能令职场新人少走弯路，快速成长。
	自己本身就是做互联网行业的，经常碰到一些产品需求方面的问题，需要与客户沟通。 朋友推荐的这本书挺实用的，每个阶段的互联网人都适用，不仅仅帮我与客户之间建立沟通的桥梁，甚至自己都可以设计自己的产品！完全让不懂产品的人，瞬间与产品大佬无障碍沟通。 与这个世界沟通，实质上就是与这个世界上的人进行沟通，而且必须是有目的的沟通。可以说，无论我们在做什么，或者想做什么，要想获得成功，必须学会善于 与人沟通。 一个有抱负的人，想在工作中游刃有余、大展宏图，就得善于和上司、下属、同事进行有 效的沟通才能打通自己的成功之路。 这确实是一本好书，也是我期待已久的作品，值得一看，大力推荐！
	很不错 作家也是讲师 课程易懂
	从头到尾看完了一遍，乘热评论。 我在互联网公司工作，不是做产品的，但要和产品答交道。争论、扯皮那是少不了的，一直想系统学习下产品到底怎么回事。看了不少产品书、订阅了不少公众号，也参加过线下培训，但还是感觉没搞明白。这本书让我对产品建立了一个整体框架，尤其是新人的能力杠铃模型。 这本书实用性非常强，可以直接指导从来没有做过产品的人上手做产品。书里有一章综合练习，讲了一个产品怎样从想法到具体规划的全程，代入感特别强。按书的指导，我已经基本会用一个原型工具画简单的原型图了，好有成就感。 产品新人、想系统学产品的技术、运营人，我大力推荐。10分夸张了点，我给9分。
	为数不多的产品方面干货比较多的书，值得阅读
	对得起首席产品官这个霸气的名字！必须好评。 这本书层次高、落地实，没有烦人的推荐序、自序，开篇就是前言，干脆利落。 前言指出的产品人学习、提升的四大问题，对照自己情况个个命中！尤其是“产品人能力杠铃模型”特别有指导意义。 综合练习一章用一个实例讲产品如何从想法变成规划，把前面的内容都串起来了，特别好。 图多，既便于理解读的也不累，体验好。
	值得推荐的产品新人入门书，有宏观也有微观，有作者自己独到的做产品的思维方式，还手把手教你怎么一步一步去设计一个产品，里面干货很多，有很多原创的图表，可以很直观的理解作者的思路，随手练习也很赞。
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