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内容简介：

这是一本电商人修炼运营战术的必读物，指导性、实操性极强。

优秀运营者必经的3大阶段！

冲刺双十一的5大打法！

营销活动的7大建议！

玩转无线端的8件大事！

1000亿交易额，你要这样做才能分到一杯羹。

电商行家，分享实战经验，教你如何玩转电商，双十一卖到一个亿并不难。

11.11如何卖到一个亿：从0到1的电商爆品打造术(pdf+txt+epub+azw3+mobi电子书在线阅读下载)：

下载电子书

网友评价：

王健林不是说了么，一个亿就是小目标！天猫交易额都一千多亿了，我必须要学习一下了！

电商行家，分享实战经验，教你如何玩转电商，双十一卖到一个亿并不难。

今年弄了一个微店，双十一又要开启了，买本书筹备一下。

这不是缺乏“努力”的时代，而是缺乏“有效方法”的时代。避开管理的误区，优化团队管理的效率。制度之外，灵活带人。打破常规，开启极简管理风。给他想要的，让他听你的。

优秀运营者必经的3大阶段，冲刺双十一的5大打法，营销活动的7大建议，玩转无线端的8件大事。看到封面上的这几大推荐语就毫不犹豫地买了，完全是我的需求啊。内容真的超级实用，很多大咖推荐。作为一个淘宝创业者，我一定要把这本书研究透了，相信一个亿的小目标离我不远了。

企业成败80%的因素在于管理，团队管理80%的问题在于沟通！的确如此，一句话说得精妙，可以改变人际关系！这本书是一本教管理者如何说话的书，很实用！！

刚看了前三章，有些内容还是不太懂，可能是自己做淘宝时间不长吧，慢慢学习，值得好好研读。

我觉得这本书写得超级有意思啊，一点都不枯燥，很有帮助！

干净的版式，比较厚的一本。内容也比较实用，可以作为日常扩展，读读。

超级实用啊，里面讲到的每个问题都是我的痛点！下个双十一，我也要卖一个亿！

看到微博上的推荐过来的，这个时代是电商人的机会，每一个电商人都应该好好研究一下这本书。

非常喜欢在当当买书，一买就是几箱，而不是几本

来学习一下！明年双十一也给自己定个小目标！就是一个亿了！

看到微博的推荐了，书名很吸引人啊，作为一个电商，谁都想卖它一个亿啊！哈哈！赶紧学习一下！

把保护膜也贴上了，要好好学习才可以！

作为一个创业大学生，很庆幸能在创业初期遇到这本书。就像森马运营总监为这本书写的推荐语一样：然现在的电商发展得非常快，竞争也是异常激烈，但是只要你能为消费者做出他们想要的好东西，就一定有出路。我也相信，只要我们用心去做，一定会有好的结果。各位店家们加油啊！

我也像开个淘宝店。

不错的书，要学的东西很多

里面除了讲了很多双十一需要准备的东西，还说到了很多平时我们在运营中存在的问题，很值得仔细分析和研究。

我也来研究研究为什么我的淘宝店就是经营不起来，都快两年了，再这样下去我都要没信心了。

印刷清晰，字体较大，纸张也好！

学会这89句话，让下属乐于听你的！哈哈，这些话都是很常用的，但平时都被我们忽略了，看来真的要好好练练说话方式了。

很实用啊，里面讲了很多平时没有注意到的内容，很有帮助。

这几天网上都在推双十一爆款，书名起的很劲爆，可卖到一个亿哪有那么容易，还是得懂里面的技巧才行，这本书翻了翻，里面讲的东西确实不错，都很实用，实操性很强，对于刚做淘宝运营还不太懂里面规矩的人很有帮助，学习学习，虽然不能卖到一个亿，但是能卖个几十万，几百万应该不难！

很好很实用 好

电商时代，了解电商方面的知识很重要，对于想开网店的亲而言，是一本不错的书

有关双十一备货的问题上，我一直都不知道要怎么做。书里刚好详细地讲了一下这部分，我觉得特别有帮助，明年双十一就按照它说得操作了！

电商是个非常奇特的行业，短则三五个月，长则一年，你可以见证一个人的大起大落。你可以说这是电商初级阶段的现象，但正是这样的几何效应，给了青年人的暴富梦想

这本书拿在手里很有分量，因为里面都是很多运营干货，互联网+了，得跟上年轻人

这本书还没看，包装很好，印刷很好

市面上第一本关于淘宝运营的书，非常具体，非常有实操价值，双十一了，收入一本，好好研究研究！！！

双十一到了，学学怎么做爆品，这本书虽然收到有些晚，但还来得及，好好琢磨琢磨这些步骤，以后用得上，好书！

马上就是双十二了，错过了双十一不要紧，抓紧看看，希望双十二能用上

非常专业，深入解析了淘宝架构

非得让给5个字

书很快就收到了，虽然双十一已经过去了，但是我可以为明年准备啊，明年我的目标就是：一个亿！

内容新颖，印刷精良，贴合实际，非常全面，非常喜欢，值得购买。

好书，抓紧时间看，一直为铺货导流发愁，希望能像书中说的那样，解决我的后顾之忧！！！！！

刚想在网上找找看有没有关于双十一的书，没想到，一搜就搜到了这本，真的好巧，一看，果然不错，正是我想要的书，里面的内容都是非常具体非常实用的，而且作者都是阿里出身，都有丰富的电商实战经验，所以很放心就买了一本。还没详细看，但书的品质很好，准备好好研读一下！

在朋友圈里看到推荐过来的，书名就很吸引人啊，哈哈。希望看了这本书，我的店也能卖一个亿！

书非常有用，对于在淘宝开店的我来说，前线易懂，价值十分物有所值，是本非常好的的好书，强烈推荐大家都来购买，真的非常有帮助，也很有用，家里看都很实用，无论是对初学者还是老手来说，都是不折不扣的好书，强烈推荐。

终于知道马云背后为啥有千千万万个败家娘们了，这本书是赤裸裸地告诉你如何让人们剁手啊，淘宝天猫店的卖家都值得好好看看，如此全面的运营干货实在舍不得推荐给别人，有理论有实践，太有用了！！

做电商以来，对运营和管理一直很迷茫，买了一本回来仔细阅读后，感觉一本好真的是受益匪浅。本书全面讲述了淘宝运营和管理。我之前在淘宝运营和管理方面就是一个小白，此书让我充分认识和了解了淘宝运营的本质和方法，同时介绍了很多操作的技巧，对淘宝各类活动也有深入的讲解，此后上活动会轻松一些，也知道活动后的操作方法和流程。望此书会持续更新，给我们带来更多的收益。

定价，备货，引流，营销，等等。一本特别实用的电商操作指南书。

这是我遇到的写电商的最好的一本书，果然是运营干货慷慨分享，三个作者都在电商圈里深耕多年，他们的经验对我们这些小白来说，无疑是有巨大帮助的。

当当：时间太有限，无法好好评论，浪费无数积分。如果我用此评论，代表我还是喜欢这本书的，没有特别的爱特别的不喜欢，不再特地评论！谢谢

还行吧行吧

特别实用的一本书，讲了很多备战双十一的方法。

还不错，可以入手

给我们带来了遐想和乐趣

很好，值得拥有

太棒了！超级实用！排版和印刷也都不错，很好的一本书！

这本书写的很好 没有废话 干货满满 推荐

这本书的内容很好，质量很好，可读性强，引人入胜。非常喜欢。以后还来当当购买。

一本专门针对双十一而创作的书，着实不错！作为一名店小二，我很喜欢这本书！

不错，很喜欢。

嗯嗯挺好的呢

不错的喔！
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